
- 43 -

Теория и практика
правоохранительной деятельности

УДК 330

Наталья Викторовна БОЛВА,
начальник факультета переподготовки
и повышения квалификации (факультета N№2)
Сибирского юридического института
ФСКН России (г. Красноярск),
кандидат экономических наук, доцент

ОБ ОСОБЕННОСТЯХ ЭКОНОМИЧЕСКОГО ПОВЕДЕНИЯ
НАРКОЗАВИСИМОГО ПОТРЕБИТЕЛЯ

О громные средства тратятся госу-
дарствами для того, чтобы убе-

речь граждан от употребления наркоти-
ков. Специальные государственные струк-
туры занимаются контролем деятельнос-
ти, связанной с оборотом наркотиков и
психотропных веществ. Общественные
организации на различных уровнях пы-
таются профилактировать распростране-
ние и потребление различных наркоти-
ческих средств, но пока безуспешно.

Существующие национальные модели
борьбы с распространением и потребле-
нием наркотиков условно объединяют в
три группы.

В группе стран «жесткой политики» –
Малайзия, Иран, Пакистан – борьба ве-
дется самыми жесткими средствами,
вплоть до смертной казни, и законода-
тельство в отношении распространителей

наркотиков максимально ужесточено.
Однако статистические данные свидетель-
ствуют, что, несмотря на такие меры, ко-
личество преступлений, связанных с нар-
котиками (в частности, с их транспорти-
ровкой), в этих странах возрастает еже-
годно на 2–3%.

К группе стран «жесткого контроля»
относятся США, Великобритания, Фран-
ция. Здесь осуществляется жесткий кон-
троль над всеми видами наркотиков, идет
активное противостояние наркомафии, но
крайние меры не предпринимаются. В
США, например, в большинстве штатов
существует наказание не только за хра-
нение и употребление, но и даже за по-
пытку приобретения наркотиков. В Анг-
лии и Франции наркоманов в судебном
порядке отправляют на принудительное
лечение. В последние годы в этих стра-
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нах отмечается движение в сторону боль-
шего ужесточения контроля над этим
видом деятельности. При этом борьба с
наркотиками в сфере закона сочетается
с мощнейшей информационно-пропаган-
дистской кампанией, направленной прежде
всего на самые уязвимые категории на-
селения – безработных, учащихся школ
и студентов. Это связано с осознанием
гигантских потерь для общества, кото-
рые являются следствием распростране-
ния наркомании. Ежегодно ущерб от нее
оценивается примерно в 150 миллиар-
дов долларов.1

Третья группа – «либеральные» стра-
ны. Наиболее известными ее представи-
телями являются Голландия и Швейца-
рия. В этих странах частично легализо-
вано потребление легких наркотиков,
количество и качество которых контро-
лируются государством, но, к сожалению,
это не привело к сокращению ни нар-
копотребления, ни наркоманов.

Россию, судя по характеру проводи-
мой жесткой антинаркотической полити-
ки, возможно отнести ко второй группе
стран. Российское государство активно
противодействует наркомафии, осуществ-
ляя государственный контроль нелегаль-
ных рынков, разрабатывая различные ан-
тинаркотические стратегии, но пока бе-
зуспешно. Распространение наркомании
в России в последние десятилетия при-
няло характер эпидемии. Среднегодовые
темпы прироста наркозависимых лиц в
России только по официальным данным
составляют более 10% в год.

Угроза, исходящая от нелегальных
рынков наркотиков, реальна. Противо-
действие распространению наркотиков, со-
циальный контроль нелегальных рынков
невозможны без знания экономических за-
конов, по которым функционируют эти
рынки. Понять экономический механизм
запрещенного бизнеса, построить соответ-
ствующую теоретическую модель – зна-
чит обеспечить возможность обществен-
ного противодействия и сократить обще-
ственный вред этого вида деятельности.

На наш взгляд, можно назвать, по
крайней мере, пять причин, почему этот

рынок, несмотря на все попытки проти-
водействовать самому факту его суще-
ствования, сохраняется и развивается.

Первая причина – это наличие по-
требности вообще и в наркотиках в ча-
стности. Наличие деструктивной потреб-
ности в наркотиках является главной
причиной существования и самого рын-
ка, и наркобизнеса, и наркомафии, и
наркоманов.

Вторая причина связана с особенно-
стями потребительского спроса на дан-
ном рынке. Антинаркотические стратегии
должны носить строго дифференцирован-
ный характер и учитывать неоднородность
самого рынка наркотиков (наличие, по
крайней мере, двух сегментов), степень
наркотической зависимости и особеннос-
ти экономического поведения наркозави-
симого потребителя.

Начинающий любитель марихуаны или
иных психоактивных веществ (еще не нар-
комания, но так называемый наркотизм)
ведет себя на рынке наркотиков как
обычный потребитель на любых других
рынках. Его предпочтения стабильны, он
способен вполне разумно сопоставить свои
возможности с ценами: если товар ока-
зывается не по карману, он выбирает
более дешевые заменители (например, ал-
коголь или клей «Момент») или вовсе по-
кидает рынок подобных товаров, не
сделав покупки. Поведение такого по-
требителя соответствует хрестоматийно-
му представлению о спросе, увязываю-
щему воедино желание и способность
купить определенное количество товара
по определенной цене в определенный
период.

С точки зрения экономической тео-
рии наркотизм сам по себе не представ-
лял бы специального интереса, остава-
ясь в ряду с бытовым потреблением
табака или алкоголя, если бы не был
первым шагом к другому сектору нарко-
рынка, куда потребитель продвигается по
мере развития наркомании и где ради-
кально меняются его предпочтения. Здесь
он утрачивает свободу выбора и начи-
нает испытывать неодолимую потребность
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купить в определенное время определен-
ное количество товара по любой цене,
ничуть не считаясь с собственными ре-
альными возможностями.

Особенность экономического поведе-
ния больного, страдающего наркомани-
ей, и составляет главное отличие рынка
наркотиков от любых других рынков, в
том числе и нелегальных. Именно пове-
дение полностью наркозависимого потре-
бителя одновременно и требует, и дает
возможность нетрадиционного теоретичес-
кого толкования, потому что с развити-
ем болезни уровень потребления нарко-
тика может утрачивать всякую связь с
движением цен. Даже если цены рас-
тут, они сказываются на рыночных зат-
ратах «тяжелого» наркомана куда мень-
ше, чем постоянное и неуклонное уве-
личение суточной дозы приема.

Отсутствие прямой связи между ко-
личеством потребляемого блага и ценой
заставляет несколько иначе взглянуть на
рынок наркотиков. Отсутствие прямой
связи между динамикой цен и ростом
потребления при развитии «тяжелой», в
частности героиновой или кокаиновой,
зависимости достаточно понятна, но ма-
лоизученна.

Заметим, что именно представление об
эластичности спроса и положено в ос-
нову большинства современных антинар-
котических стратегий, которые предпо-
лагают, что потребление наркотиков
можно снизить, увеличивая издержки, то
есть усиливая репрессии как против по-
ставщиков, так и против потребителей.
Не подвергая пока сомнению истинность
этих суждений в отношении рынка нар-
котиков в целом, мы не должны игнори-
ровать факт отсутствия ценовой эластич-
ности при тяжелых формах наркозави-
симости.

Третья причина обусловлена потреби-
тельскими предпочтениями наркомана.
Начнем с того, что неодолимое и все
усиливающееся пристрастие может про-
являться не только в отношении нарко-
тиков, но и в отношении вполне безвред-
ных благ. Человек теряет голову, увлек-

шись погоней за модой или коллекцио-
нированием спичечных коробок, или его
охватывает всепоглощающая страсть к
путешествиям. Произвольное изменение
предпочтений и функции полезности2  тех
или иных благ – не такая уж редкость.
И если вчерашний уровень полезности
такого блага сегодня становится недоста-
точен, а завтра возникает неодолимая
тяга вновь увеличить потребление, то мы
видим перед собой экономический меха-
низм, внешне весьма похожий на меха-
низм влечения к наркотикам. Эта схо-
жесть экономического поведения положе-
на в основу теории неодолимых рацио-
нальных пристрастий Беккера-Мерфи,
согласно которой неодолимое пристрас-
тие усиливается со временем, поскольку
накапливается «капитал вредной привыч-
ки». Потребление каждой новой дозы «ко-
варного блага» увеличивает этот «капи-
тал», а значит, увеличивает силу неодо-
лимого пристрастия. «Капитал» может уве-
личиваться под напором внешнего воз-
действия (побуждающего воздействия дру-
зей-наркоманов, признающих тебя «ма-
менькиным сынком», или, напротив, осуж-
дающего отношения общества) или под
влиянием внутренних факторов, скажем,
угрозы здоровью.

Следовательно, величина «капитала
вредной привычки», от которой в каж-
дый отдельный момент зависят траекто-
рия развития пагубной страсти и соот-
ветствующий уровень спроса, сама по
себе строго зависима от ряда факторов
в прошлом и будущем и, в свою оче-
редь, оказывает влияние на будущее
потребление. В экономике данное явле-
ние получило название вязкой компли-
ментарности. При таком явлении с его
нерасторжимой взаимозависимостью между
прошлым, настоящим и будущим практи-
чески нет возможности резко снизить
потребление в краткосрочном периоде,
но вместе с тем возможно и желательно
уже сегодня усилить воздействие внешних
и внутренних факторов (например, уси-
лить общественное давление, повысить
цены, увеличить издержки) и таким об-
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разом повлиять на динамику вредной
привычки, а значит, и на будущее по-
требление.

Теорию Беккера-Мерфи трудно оспо-
рить, если применить ее к описанию
любого простодушного увлечения. Впро-
чем, она вполне адекватно описывает по-
ведение любого начинающего или «про-
двинутого» наркомана, еще не потеряв-
шего физическую способность реагиро-
вать на те или иные внешние факторы.
Что же касается рыночного поведения
«тяжелого» наркомана, покупающего и
сегодня, и завтра, и послезавтра опре-
деленную и все увеличивающуюся дозу
наркотика за любую цену (полная неэла-
стичность спроса), то его с помощью
данной теории можно описать только как
исключительный случай. Если согласим-
ся, что «тяжелый» наркоман ведет себя
нерационально или даже вовсе ирраци-
онально, то окажемся перед явным про-
тиворечием, поскольку нам неизвестно,
чтобы на основе каких-то иных пристра-
стий, кроме пристрастия к наркотикам,
сформировалась и действовала отрасль
и даже система экономических отраслей.
Более того, может ли вообще длительно
существовать рынок или хотя бы один
его сектор, потребители которого ведут
себя иррационально? Иначе говоря, может
ли быть нерациональным поведение всех
без исключения потребителей определен-
ной рыночной системы?

Очевидно, что в целом рынок нарко-
тиков представляет собой весьма разум-
но организованный механизм, в рамках
которого функционирует стандартно-ра-
циональный наркопотребитель. Однако
этот вывод не распространяется на «тя-
желого» наркомана.

Следовательно, рынок наркотиков не-
однороден и состоит, по крайней мере,
из двух секторов. В одном секторе опе-
рируют стандартно рациональные потреб-
ности – их спрос эластичен по цене, и
увеличение издержек (усиление репрес-
сий) вполне может снизить потребление
как в близком, так и в отдаленном бу-
дущем. Но спрос потребителей другого

сектора от цены не зависит: здесь ото-
вариваются «тяжелые» наркоманы, кото-
рые по мере развития болезни утратили
способность отвечать снижением спроса
на повышение цены. Все товары, кроме
наркотиков, для них имеют практически
нулевую полезность.

Четвертая причина определена самим
рынком наркотиков, «рынком без выбо-
ра», на котором оказываются люди, одер-
жимые неодолимым пристрастием. Если
современный экономист говорит о полез-
ности какого-либо товара в определен-
ный момент или период, это значит, что
он хочет выявить место товара в струк-
туре постоянных и разнообразных пред-
почтений потребителя. Между тем логи-
ка экономического поведения полностью
зависимого наркомана характеризуется не
разнообразием, но единообразием пред-
почтений. Действительно, если равнове-
сие наркозависимого потребителя нару-
шено нехваткой наркотика, его нельзя
восстановить возвратом к прежнему уров-
ню полезности, увеличивая потребление
какого-либо другого товара. В мире «тя-
желого» наркомана другого товара по-
просту не существует. Безусловно, нельзя
абсолютизировать данное утверждение и
даже самый «тяжелый» наркоман спосо-
бен проявлять некоторый интерес к иным
сторонам жизни, но только при условии,
что он уже принял некоторую дозу нар-
котика и на время его действия в со-
стоянии переключить внимание на какую-
то иную деятельность. Когда мы гово-
рим, что в экономическом мире нарко-
зависимого потребителя никакого друго-
го товара не существует, мы хотим лишь
сказать, что никакое экономическое благо
не способно хотя бы отчасти восстано-
вить равновесие потребителя, нарушен-
ное отсутствием наркотика. Пока чело-
век здоров, отсутствие в его потреби-
тельской корзине героина или кокаина
ему безразлично и не меняет общую
картину полезности товаров. И наоборот,
если «тяжелый» наркоман не располага-
ет достаточным количеством «вещества»,
ему полностью безразлично, обладает ли
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он чем бы то ни было еще. И это суще-
ственно меняет традиционные представ-
ления о потребительском поведении.
Наркотик – это исключительный товар,
товар универсальных свойств. От может
восстановить равновесие потребителя
независимо от того, имеется ли какое-
либо другое благо или нет. С опреде-
ленных моментов болезни потребитель не
станет откладывать на завтра сегодняш-
нее потребление, рассчитывая на мень-
шие издержки или более высокую по-
лезность. И сегодня, и завтра, и всегда
при любых изменениях цен, при любых
трансакционных издержках, при любом
уровне дохода и вообще при любых
условиях он предпочтет наркотик сейчас
любому другому товару (в том числе и
наркотику) в будущем.

Пятая причина связана с рыночным
механизмом. Этот рынок требует нарко-
мана-потребителя, охваченного неодоли-
мым желанием, экономической жертвы.
Жертва выражается в постоянно увели-
чивающихся затратах на наркотики. И
в тот момент, когда потребитель не имеет
возможности увеличить свой доход ле-
гально, он выходит за пределы и увели-
чивает его нелегальным способом, отни-
мая его у семьи, общества. Формирует-
ся на рынке наркотиков так называе-
мый «доход от настоятельного стремле-
ния к наркотикам», который постоянно
увеличивает доходы торговцев наркоти-
ками.

На рынке наркотиков потребители
проявляют широкое разнообразие пред-
почтений и реальный рыночный спрос
формируется между двумя предельными
уровнями. На высшем спрос определя-
ется только патологической наркозависи-
мостью и ни чем иным. Потребитель, до-
стигший этого уровня, не способен по-
кинуть рынок в результате сознательно-
го экономического выбора. Его социаль-
ное и экономическое поведение целиком
и полностью направлено на поиск до-
полнительного дохода. Любые ценности
он может рассматривать только как сред-
ство платежа на наркорынке.

На нижнем уровне спрос полностью
определяется свободным решением по-
требителя. Этот свободный потребитель
вообще может быть лишь случайным ра-
зовым посетителем наркорынка, причем,
как правило, посетителем того рыночно-
го сектора, который тесно смыкается с
другими рынками – с рынком отдыха и
развлечений, шоу-бизнесом, игровым биз-
несом и рынками других клубных услуг.
На дискотеку и в казино идут не за нар-
котиками, но вероятность найти их там
весьма велика. И хотя на выбор пове-
дения (курить, нюхать, колоться или ни-
чего этого не делать) могут влиять вне-
экономические факторы, такие как куль-
турная традиция, поведенческая мода,
характер межличностных отношений, ло-
яльность к законам и т.д., окончатель-
ное решение потребителя будет непре-
менно соотнесено с фиксированной ве-
личиной его дохода и с ценой других
благ, которые можно купить за те же
деньги, если отказаться от покупки нар-
котика. Словом, на этом уровне потре-
битель еще свободен выбирать, что, когда
и почем покупать, покупать ли что-ни-
будь или вообще удалиться прочь, при-
берегая деньги для других нужд.3

Независимых потребителей наркотиков
гораздо больше, чем зависимых нарко-
манов. Полная зависимость и свобода
выбора – две крайности потребительс-
кого поведения. Наибольшее число сде-
лок совершаются где-то посередине между
крайностями. Массовый потребитель
(«средний» наркоман) хотя уже и не спо-
собен произвольно покинуть наркорынок,
но ведет себя довольно расчетливо, и
цена оказывает ощутимое, хотя и не
всегда однозначное влияние на его спрос.
Например, подорожание марихуаны мо-
жет и не сказаться сколько-нибудь су-
щественно на потреблении (спрос не
эластичен по цене), поскольку этот нар-
котик относительно дешев, затраты на
него составляют незначительную часть
бюджета потребителя, и незначительное
подорожание может не вызвать падение
спроса.4  Но даже небольшое увеличе-
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ние цены на героин или кокаин, веществ
довольно дорогих, может заставить «сред-
него» наркомана если и не напрямую
сокращать спрос, то, по крайней мере,
менять характер наркозависмого поведе-
ния. Отмечено, что именно экономичес-
кие соображения часто заставляют нар-
команов, которые курили, нюхали или
жевали кокаин или опиаты, в конце кон-
цов переходить к инъекциям, которые
хотя и сложнее технически и увеличи-
вают соматические риски, но зато бо-
лее эффективны, а значит, и менее
дороги.

Казалось бы, экономические законы
настолько универсальны, что, моделируя
некий типовой контракт, охватывающий
отношения отраслевого рынка, можно
смело использовать положения, относя-
щиеся к любым другим рынкам и лю-
бым другим товарам. И все-таки о при-
менимости этих законов для оценки ры-
ночного спроса на наркотики пока при-
ходится говорить только в сослагатель-
ном наклонении. Если поведение полно-
стью наркозависимого потребителя хорошо
изучено медиками, психологами, социо-
логами и поэтому экономисту есть на что
опереться в своих суждениях, то рыноч-
ное поведение «среднего» наркомана
только становится объектом научных ис-
следований, и сколько-нибудь существен-
ный материал для экономико-теоретичес-
ких выводов пока отсутствует. Впрочем,
уже первые исследования показывают, что
на характер спроса на наркорынке ока-
зывают влияние факторы, которые про-
являются при формировании спроса на
рынках других товаров. Представление
о товарах взаимодополняющих и взаи-
мозаменяемых (например, марихуана и
синтетические галлюциногены), о товарах
высшей и низшей категории (марихуана
и героин), о влиянии фактора времени
на изменение спроса при изменении цен
(сокращение спроса на кокаин более
существенное при долгосрочном подоро-
жании, чем при краткосрочном). И мно-
гие другие особенности формирования
потребительского спроса, видимо, в зна-

чительной степени совпадают, исследуем
ли мы наркобизнес, или производство
продовольствия, или автомобильную про-
мышленность.

И все-таки одна уникальная особен-
ность резко отличает рынок наркотиков
от любого другого рынка – дсб-доход
(drugseeking behavior – настойчивое стрем-
ление к приобретению наркотиков, по-
иск наркотиков)5, неизменно увеличива-
ющийся вместе с динамикой спроса (за-
висимости). Если при покупке малолит-
ражного автомобиля трудно предполо-
жить, что потребителю так понравится
рулить, что в конце концов он ограбит
банк, чтобы купить «роллс-ройс», то на
рынке наркотиков такая логика событий
не только возможна, но и вполне веро-
ятна. С экономической точки зрения «тя-
желый» наркоман, переживающий «лом-
ку», ничем не отличается от случайного
курильщика марихуанны, кроме как сте-
пенью эластичности доходной части бюд-
жета по цене предложения, или готов-
ностью присвоить и обменять на нарко-
тики любые доступные ему ресурсы ча-
стные или общественные. Колебания же
спроса в зависимости от цены (или иных
факторов) на различных этапах разви-
тия наркомании можно рассматривать
лишь как более или менее крутые пово-
роты на пути к полной наркозависимос-
ти, по достижении которой дсб-доход
остается единственной существенной чер-
той его экономического облика.

Очевидно, что некоторая часть потре-
бителей останавливается где-то посере-
дине дороги, а кто-то и вовсе возвра-
щается к исходной точке. Однако прин-
ципиальные закономерности, по которым
строится модель рынка наркотиков и
которыми она отличается от любого дру-
гого рынка, вполне проявляют себя толь-
ко в движении к точке крайней зависи-
мости, из которой уже нет пути назад.

Таким образом, теоретическое осмыс-
ление экономических явлений на рынке
наркотиков, возникающее в условиях
юридического запрета, дает нам возмож-
ность увидеть глубинные закономерности
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экономических процессов, которые раз-
виваются в сфере межотраслевого не-
легального бизнеса и на основе которых
складывается еще невиданный до сих пор
правовой и социальный теневой порядок.
Представляет ли он угрозу традицион-
ным формам государственного устройства
или, наоборот, будет способствовать их
плодотворной модернизации, зависит от
того, как быстро мы сможем постичь и
отразить его принципиальные основы и
обратить позитивное знание в нормативные
рекомендации политикам, экономистам,
юристам и всему обществу в целом.
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